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Atelier Pratigue

- Tableau Desktop (idéalement la version 10.5)

- Teléchargez la version d’essai: tableau.com/products/desktop/download

« Sample — EU Superstore (.xIs file)

« Vous pouvez trouver cette source de données a ce lien :
My Documents/My Tableau Repository/Datasources/10.[]
/len_US-EU/Sample — EU Superstore.xls

« Ou celui-ci : tinyurl.com/Tableau-Workshop2018



http://tableau.com/products/desktop/download
https://preview.tinyurl.com/Tableau-Workshop2018
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Atelier pratique



Challenges



Challenge 1 — Histogramme

Region

Quelle région a le bénéfice total le plus
éIeVé ? Central

£215,534

Ajoutez une ligne moyenne a la vue.

Bonus: étiquetez les barres avec le bénéfice et

colorez-les par region.

North £91,780

Les couleurs sont encouragées!

South £65,516

Average
£0 £50,000 £100,000 £150,000 £200,000
Profit




Challenge 2 — Histogramme et bien plus

Quelle est la remise moyenne
accordée dans chaque pays

?

Attention au format des nombres sur la

remise !

Bonus: soyez créatifl Comment

pourriez-vous montrer l'impact de ces

remises sur les bénéfices ?

Country

Sweden 519%

Denmark 519%

lreland 50%

Portugal 50%

Netherlands 48%

Italy 12%

France 7%

United King.. 7%

Germany 6%

spain 3%
Austria 0%
Belgium 0%
Finland 0%
Norway 0%

Switzerland 0% Average

0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 35% 40% 45% 50%
Discount =

55%



Challenge 3 — Séeries Chronologiques

. Order Date
a) Montrez-moi les ventes - 2014 2015 2016 2017
mensuelles de 2014-17. I
£2 600K
b) Pouvez-vous me montrer une £2 100K
ligne différente pour chaque £2,200K
région ? $ £2,000K
:@:El,BOOK
c) Que diriez-vous d’'un area E £1,600K
chart au lieu de lignes ? 2 £1,400K
£ £1,200K
d) Pouvez-vous changer lavue  ~ 1,000k
pour me montrer un total £800K
cumulé de ventes ? £O00K
£400K '
£200K
3 < 5 8 % < 8 8 3 < 5 8 L 2 89
- & g & g <& g




Challenge 4 — Dashboard

Créez un nouveau tableau de bord a l'aide de ces trois vues.

Je veux pouvoir filtrer par régions et que le tableau de bord n’affiche que les données pertinentes a
cette region.

A\/




Bonus — Champs calculés

Créez un champ calculé nommeé profit ratio: Customer Name

SUM(Profit)/SUM(Sales) et ones il
Patricia Hirasaki B 1%

Ben Wallace -41%

Quincy Jones -38%

Utilisez ce nouveau champ pour savoir quell client est  Jiimetthias - B2

le plus profitable. Clay Rozendal | EEZ

Theresa Coyne -38%

Segment

Dans une nouvelle feuille, creez un box plot pour
comparer la profitabilité des differents segments.

Consumer

Corporate ' H H
Home Office e F«+ M

-100%  -80% -60% -40% -20% 0% 20% 40%

|



Un grand merci de votre participation !

Formez-vous avec notre e-learning gratuit jusqu’a fin juin

Découvrez notre Data Hub COVID-19

Rejoignez-nous au webinaire dédié au Data Hub COVID-19



https://www.tableau.com/covid-19-coronavirus-data-resources
https://www.tableau.com/fr-fr/learn/training/elearning
https://www.tableau.com/covid-19-coronavirus-data-resources
https://www.tableau.com/fr-fr/learn/webinars/data-hub-covid-fr

